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“CIRAK OLMADAN
USTA OLAMAZSIN"

Basarili bir
kariyer yolu

icin umutlu
olmak gerek-
tigini vurgula-
yan Silleyman
Orakcloglu,
“Hicbir zaman
umudunuzu kay-
betmeyin" dedi.

NECDET PAMUK

SULEYMAN
Orakcioglu, “Hangi
sektorde olursaniz
olun o sektorun pro-
fesyonelleri sizi tak-

1 dir ediyorsa iyl seyler
yaplyorsunuz demek-
tir. Biz her zaman
yilmadan usanmadan
bunun icin calistik,
cabaladik” seklinde
konustu. >> 8'DE
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Suleyman Orakgioglu, “Hayatinizda pek ¢ok travma yagayabilirsiniz ama bunlar dinyanin
sonu degildir. Hatta belki de yeni bir kapinin agihisi bile olabilir” dedi. Orakgioglu, “Ogrenci yetis-
tirmeye basladim. Bana gore en buyiik yatirim, genglere olan yatirimdir” diye kaydetti.

NECDET PAMUK

SULEYMAN Orakgioglu, Atatiirk
Universitesi Isletme Fakiiltesi mezunu
ve buglin dlinyada Turkiye'yi temsil
eden bir tekstil sirketinin kurucusu.
1986 yilinda sirketini kuran Orakgi-
oglu, erkek hazir giyiminde dinya
capinda 420 magazaya sahip.

Ayni zamanda Istanbul Fashion
Week danigma kurulu baskani olan
Siileyman Orakgioglu, gegtigimiz
glinlerde OSTIM Teknik Universitesi
biinyesinde diizenlenen “Rektorliik
Seminerleri’nde “Basariya giden yol”
baslikli seminer programinda Univer-
siteli genglerle bir araya geldi.

Futbol takimlarina sponsor oluyor

Diinya ¢apinda Trkiye'yi temsil
eden bir markanin kurucusu olarak
cesitli futbol takimlarina sponsorluk
destegi saglayan Orakgioglu, “Bunun
iki ana stratejisi var; bir tanesi, 6rne-
gin, Balkanlardaki bir spor takimina
sponsor oldugunuz zaman orada ba-
sarili bir takimin taraftarlariyla direkt
iletisim kurabiliyorsunuz. Ayni zaman -
da Atletiko Madrid'le olan sponsor-
lugumuz sadece ispanya'yi kapsa-
miyor, 6zellikle Giiney Amerika'da
300 milyonun (izerinde taraftari var
bu takimin. Burada tabii ki bir sem-
pati ve bu sempatiyle baslayan ilgi
ortaya gikiyor. Ayni zamanda diyelim
ki Atletiko Madrid'in kogunu dinyada
tanimayan yoktur. Bu insanlarin lize -
rinde bir Tiirk markasini gérmek sizi
mutlu eder mi? Onemli olan bu. Bunu
yaparken de dikkatli olmak gerekiyor”
dedi.

Universite gengligi ile bir araya
gelen Siileyman Orakgioglu, genglere
tavsiyelerde buluna-
rak “Genglere en
onemli tavsiyem,
her seyden
once ilgi
duydu-
gunuz

markalar A
takip ‘
edin, ilgi 4
duydu-

gunuz

marka-

lara dair

bilgilere

ulagmaniz

artik gok

kolay. Bu mar-
kalarin stratejile -
rine, basarili olmak
icin neler yaptiklarina

iyi bakin. ‘Insanlarin hayatini kolay -
lastiracak hangi Griint yapabilirim’
diye diistintin. ki tane sey var. Biri,
driintin satabilmesi i¢in tamamen
hedef kitlenin ilgisini uyandirmak; ikin
cisi, ona konfor katmasi ve hayatini
kolaylastirmasi. Bunlar diigtinerek
hareket edin” seklinde konustu.
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“Basariya giden yol, umuttan
gecer”
Basarili bir kariyer yolu igin
umutlu olmak gerektigini vurgulayan
Orakgloglu, “Bagka bir agidan bir
seye daha parmak basmak
isterim, higbir zaman igin
umudunuzu kaybet-
meyin. 2020 yilinda
kovid déneminde 75
glin tim magazalar
kapaliydi. Elinizde
stokla yakalan-
migsiniz ve satig
yapmadan 6de-
me sansiniz yok.
Gelirimiz yoktu,
giderimiz vardi o
dénemde. Yasadigi-
niz her olumsuzluk,
~ yeniden baslamanin
o bir anahtaridir. Klasik is
yapma bigiminizi bir tarafa
birakip ‘Bundan sonra acaba
ben ne yapabilirim’ diye yeni bir
arayisa giriyorsunuz. Online satisla
alakali belki 3 yil, belki 5 yil sonra
planladigimiz projelere bir anda dért
elle sarildik biz de o dénemde. Ayni
zamanda o projeleri hayata gegir-
me konusunda cok calistik. Keske
3 gilinde hallolacak bir sey olsaydi.
Ama sabirla o dijital altyapiyi kurduk.

Msteriye ‘Biz hala ayaktayiz, biz
hala sizinleyiz’ duygusunu verdik. O
duyguyu veremezseniz 30-40 yiliniz
¢6pe gidebilir. Once yurt ici online
satisla glinde 300-500 parca satmaya
basladik. Gelistikge artmaya basladi
bu siparigler. Kapanmadan agilmaya
dondigi zaman ‘Magazalar ile online
satis arasinda nasil bir iligki kura-
biliriz’ dedik. ‘Onlinedan sattigimiz
artini magazalardan teslim noktalari
segerek yapabiliriz' seklinde ¢ézim
gelistirdik. Bunu yaparken de miste-
rimizi en azindan magazaya getirip
magazadan da Urlin satabilmek igin
stratejiler gelistirdik. Dijital alt
yapiyi kurguladiginiz za-
man hem online Uriinleri
hem de mevcut maga-
zalardaki stok yonetimi-
ni yapmis olursunuz.
Sonugta inaniimaz
bir zorluk yasamis
ve neredeyse haviu
atmistik ve inanin
ben o donemde

bile 5 saat dahi olsa
is yerime gittim. Yurt
disi misterilerimle gorin-
tilii paylagimlar yaparak
irtibatimi siirdiirdim. Ha-
yatinizda pek gok travma
yasayabilirsiniz ama bun-
lar diinyanin sonu degildir.
Hatta belki de yeni bir
kapinin agiligi bile olabilir.
Onu vurgulamak istiyorum”
climlelerini kullandi.

Sektore pek cok insan
kazandirdi

Kendisinin de pek gok 63-
renci yetistirdigini vurgulayan
Orakgloglu, tekstil sektérind
o6nemsedigi igin genglere ay-
rica 6nem verdigini belirterek
“Ben ¢ok 6grenci yetistirdim.
Onlarin basarisi beni gu-
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rurlandiriyor. Ben sektore girdigim
zamanlarda ihracat konusunda bizim
sektore inaniimaz bir akim vardi ama
bizim sektoriin geneli fason Gretim
lzerineydi. Bizim ayrismamiz fason
tretimle degil. Kendi koleksiyonumu-
zu ve kendi markamizi tim diinya-
ya satacagiz diye yola ¢ikmistik.
Sektordeki sivil toplum 6rgiitlerinin
de ¢ok énemli galigmalari oldu, bu
galismalarin iginde istanbul Moda
Akademisi'nin kurulmasi vardir. Ora-
da boyle ilmek iimek 80 proje 14 iilke
arasindan biz segilmistik. Avrupa'dan
cok ciddi fon aldik. Biraz da proje ek-
senliyiz. Bu igler ekiple oluyor. Onun
kurulma hikayesi de soyle: Diinya-
nin en biyiik fuarlarindan birinde,
Kéln'deyiz. Cok iyi bir koleksiyonu
muz var ve standimizda farkli diller
konusuluyor. Farkli Glkelerden siparis-
ler geliyor. iki Alman musteri, yaklasik
300-400 avroluk siparis verdi. Tam
boyle kartlasmaya geldi is, istanbul'u
ve Tlrkiye'yi gériince iptal ettiler. O
zaman ¢ok kotii hissetmistim. Dedim
ki ‘Tek basina sirket olarak basaril
olmak bir sey degistirmi-
yor. O zaman bizim
sektor algisini ve llke
algisini degistirme -
miz’ lazim. Bunun igin
yillarca galistim. Sivil

Ciragi olma-

diginiz
ustasi ola-
mazsiniz”

Orakci-
oglu, 6g-
rencilerle

yaptigi

sohbe-
tin bir
bolo-
minde,
“Biz hep sunu
soyluyo-
ruz, bu cok
klasik bir

isin ustasi
olamazsiniz.'
Belki de cirak
olarak baslayip
sonra giclenip
kendi isinizi
kuracaksi-
niz” diyerek
Universite

tesvik etti.
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beraberlik olmadan basarmak gok
kolay degil. Tabii ki rekabet olacak
ancak dayanismayi da énemseme -
miz gerekiyor. 2001 krizinden 6nce
sektordeki markalar birbirine selam
vermezken bizim o dénemde yapti-
§imiz calismalar sonucunda sektor
bir araya gelmisti. Birlesmis Markalar
Derneginin gatisi altinda birlesmistik.
O krizden birlikte gtkmistik” climlele -
rini kullanarak bunun éncelikli olarak
Tirkiye'deki tekstil sirketlerinin daya-
nismasindan gegtiginin altini gizdi.
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